EVALUACION DEL ALUMNADO
MODULO 10

PROFESIONALIZACION
Y VISION DE FUTURO

TU CAMING HACIA EL

NaturSais

TL TAR, TU ESEN

CURSQO PROFESIONAL DE

MADEROTERAPIA

S Y TRATAMIEN

COMIENZA AGUI

& NOMBRE DEL ALUMNO/A:

& INSTRUCTOR/A:

INSTRUCCIOMNES GENERALES
= Lo atentamronty chdl preguaty BAtes din Pespondr,
= Uniliza boligrafo y lotra legible.

DURACION RECOMENDADA

B0 minutos,

Inchye tiempo para revisién final,
= La evaluacion consta de & secciones,

= Puntuacién total: 10 puntos.

N MULTIPLE PUNT!

Marca la opcion correcta, Disefia un plan de accidn a 3 meses para impulsar tu negocio de madercterapia

1, iCudl oz un aspacto clave para profosionalizar tu servicio de maderotorapia? Inciuye:

al Trabajar sin protocolos definidos = Objetivo principal

B Ofrecer precios sin anslizar costos = Acciones que realizards cada mes
¢} Capacitarte continuamente y brindar un sorvicio de calidad = Recursos que necesitarks

Codmo madirds U progreso

Posibles cbstéculos y cdmo los suporaris

&) Mo promocionar tu sendcks

2. 20uh clemento of 0R0NCial POra CONETIUIN UNG Marcs poreonal solida?
a) Copiar a otros profesionales

b) Tener una identidad auldnlica y coherents

¢} Ofrecer descuentos constantes

) Publicar salo promociones

3. ;Cusl o3 una ostrategia ofectiva para atraer y fidelizar chontes?
a) Ofrecor un trato parsonalizado y seguimiento
b) Burintan los precios Sonatanlerente
a) Mo responder mensajes rhpidaments 2 Cx : i -LIENTE
d) Deponder solo de recomendaciones

/1 PUNTO

Lee ol siguiente caso y responde.
4. 10w horramionta te aywda a analizar y mejorar tu negocio?
8] La intuicién dnicamente

Una terapeuta ha notado que muchos clientes no vualven despuéds de
b El andlisis de resultados y feedback de chentes

la primera sesidn, aunque quedan satisfechos. Sospecha que la

o) |orae: lag opinlanss dallog ollantee comunicacion y el seguimiento no son efectives.
@ Cambiar de tCnica CONSIANHMGe Ademas, siente que su agenda esta desorganizada y no le permite

5. iCudl ¢3 una prictica profesional ética en maderaterapia? crecar su negocio.

2} Prometer rsulindes garantizados &Qué accionas concretas implemantaria para majorar la retencion de
b) Respetar kos Bmites del cliente y actuar con honestidad clientes y organizar su negocio?
Hablnr mal do Otros Wrapoutss

Usar folos dé olfod para promocionarte

Responde do forma brove y clara. 1 PUNTO

6. ;Oudé pasos seguirias para definic tu propuedta de valor como terapeuta?

Wisidn profesional y planificacisn
Comunicackin y marca persanal
7. Explica cdmo pusdod deferenciste 3o 18 CoOmMpetencia &n tu 106

Estratejiss de promacitn y fidelizacidn

Organizacidn y gestitn del tempo

Etica y responsabilidsd peofesionsl

TOTAL DE LA SECCION

Imglicn a8 las shguientes afemaciones son Verdsderas (V) o Falsas (F) RETROALIMENTACION DEL INSTRUCTOR/A

i Fortalazas dostacadng
B, Definir metas cliras @ importante para el crecimiento profesional

La planificacién financiera no es necesania on un negocie de maderotenapes.
La sctualizacidn constante majora la calidod dal sorvicio.

El natworking pueds abir tedvis oporunadadod o negocio

Todss lad redid $OCMeE Sirven Mudl DErs PrOMOTINNDGT Tu B,

Conocor tu clente eal to ayuds & comunicar mejer tu senvicio

La lepalidad y los permisos no son importantes & apenss empis

La evalaacidn periddica te permite ajustar y majorar tu negocio.

ASPECTos & Mojorar:

FIRMA DEL INSTRUCTORM

AUTOEVALUACION DEL ALUMMOY/A
Vialor tu desempofio on cada srea (seendo 1 el valor mis Baps
¥ 5 @l wvalor mds alta). 1 2

CRITERIOS DE APROBACION

Para aprobar ol Médulo 10 dotos obtones

RECUERDw

Profundiza tu visidn, lidera con propdsito
una calificacidn minima de 770

Vissdn y hderaago profesonal

Marca porsenal ¥ comrumicacicn
Estrategias de marketing ¥ promociin
Gestidn y organizacitn del nagooio
Etica y responsabdidad profesional

iCads logro 1 scorcs ol Gxito!

Sigue creciendo, inspirando bienostar.

¥ construye un negecio sostenible que
tranaforma vidas.
Confia én tu esencia, planes tu futuro

¥ doja tu huslla en ol munds

IMACION




