¥ 1VALUACION
@~ DEL ALUMNO

A DE BIENEST.

EVALUACION
Y CIERRE .

REFLEXIONA, EVALUA
Y CELEBRA TU CRECIMIENTO
PROFESIONAL

1. AUTOEVALUACION TEORICA )z

Marca tu nivel de confianza en cada tema: Selecciona la opcidn correcta:

1 = Bajo 2 = Medio 3= Alto 1. gCudl es el propésito principal de la . ¢Qué caso prictico implica trabajar la
avaluacién final del cliente? zona abdomingl con ventosas?

Tema 2 a) Vender mis sesiones a) Caso 1: Celulitis

bB)  Medir resultades y satisfaccion b) Caso 2: Tensitn cervical
¢) Cambiar el protocolo ¢} Caso 3: Abdomen y digestidn
d) Terminar rapido la sesidn d) Caso 4: Estrés y ansiedad

Evaluacion final del cliente

Casos practicos y analisis

Quéd documanto es esencial para registrar . ¢Qué actitud refleja la dtica profesional?

Anatomia aplicada y dreas de trabajo ;
) ¥ . «l progresa del clienta?

a) Prometer resultados garantizados
a) Recotas de productes b) Respetar los limites del chente
b) Ficha de evaluacién y actuar con responsabilidad

Etica profesional y responsabilidad

Documentacién y registro profesional ¢) Publicidad ¢} Usar técnicas sin consentimiento
d) Lista de precios d) Hablar mal de otros profesionales

Cierre de sesién y recomendaciones i) 5 i )
(Qué debes considerar al cerrar una sesion? . ¢0ué herramienta ayuda a medir el

" - o - desarrollo profesional?
Resolucién de casos y adaptabilidad a)  Salir inmediatamente B

b) Agradecer, dar recomendaciones a)
Integracion de todo lo aprendide y agendar seguimiento b) La autoevaluacion constante
Hablar por teléfono ¢} El ndmero de clentes atendidos

La comparacion con otros

Ofrecer otros servicios sin evaluar d) Lasredes sociales

3. EVALUACION PRACTICA 7] 4. REFLEXION Y DESARROLLO PERSONAL

Evalia tu desempefio prictico: Responde con henestidad:

1 = Mecesita mejorar 2 = En proceso 3 = Competente ¢Qué aprendizajes de este madulo consideras mis valiosos?

Criterios 2 3

Aplicacién do evaluacidn final al cliente £Qué situacion practica te resulté mas desafiante y por qué?

Andlisis corracto de resultados

Saleccidn de recomendaciones adecuadas : & . : B .
¢Cémo aplicards lo aprendido para mejorar la experiencia de tus clientes?
Manejo ético ¥ profesional dal case

Registro y documentacién completa

Comunicacion efectiva y empitica £Qué compromiso personal estableces para seguir creciendo profesionalmente?
Cierre de sesién adecuado

Adaptacion a las necesidades del clienta

5. PLAN DE MEJORA <O -_ 6. EVALUACION VISUAL

Identifica el paso correcto que representa el cierre de sesién:
Objetive

Profundizar on evaluacidn y andlisis ds resullados
Majorar el manajo de casos pricticos

Fartalecer ka ética y responsabilidad profesional { f \
Optimizar el registro y documentacion “
e

Ofrecer un cierre de sesiin mis completo - Explorar resultados Atender otra llamada Despadirse y agradecaer, Guardar materiales
y dar recomendaciones mientras el cente se va agendar seguimients sin conversar

11l|! | 7. RESULTADOS Y SEGUIMIENTO A
el INTERPRETACION
Seecidn Funtaje obtonido Puntaje méximao

Autoovaluacitn tedrica I 24 untaje e

Evaluacitin de conacimientos f24 85 - 100 Excelents ciendo, impactando
Evaluscion prictica /24 70 - 84 Muy buenc ] do huella
Roflaxidn y dessrrolle porsonal 50 - 69 En desarrollo 1 ocimiento.
Plan do majora y evabuacien visunl Q- 49 Mocosita refusrze

¥ préctica




