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El éxito llega

NATURSAIS
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f INSTRUCCIONES x
O ¢ pd NATURSAIS
* Lee cada pregunta con atencidn. CREMA HIDRATANTE.
* Responde de forma clara y completa.
+ Lhiliza tus apuntes y ¢l contenide
dol médule para apoyarte.
1. CREACION DE PRODUCTO 2. BRANDING Y MARCA
1.1 ;Cuil es el primer paso para crear tu producto CBD? 2.1 ;Qué transmite una marca que ha sido bien construida?
& Lanzar la marca, & Precic bajo.
& Definir la formula final. &  Confusion,
(@ Investigar &l mercado y las necesidades del cliente. @ Confianza y conexién emocional.
(=) Disefiar el packaging. @ Falta de interés.
1.2 ;Queé factor NO es clave al definir una férmula final? 2.2 ;Cudl de estos elementos forma parte de la identidad visual?
& Eficacia. @ Tono de vez.
& Seguridad. ® Loge.
@ Experiencia sensorial. @ Servicio al cliente.
@  Color del envase. (@ Estrategia de ventas.
1.3 N:;r:hra dg;g\grediul?te;que pueden a;{mrh_!‘r beneficios a un 23 Escribe el nombre de tu morca (proyecte) y describe an una frase
Predacta i/ Sprich besydenSrtbe: surTEIon;: quiét valores quieres transmitir con ella.
1
o o MNembre de tu marca:
Funcidn: _
2 Valores que transmite: @
Funcidn: Ve
3. PRESENTACION Y MARKETING 4. PLAN DE NEGOCIO
3.1 ;Qué tipo de contenido es ideal para generar confianza en redes sociales? 4.1 ;Cual de estos elementos es parte fundamental de un plan de negocio?
(2 Publicar solo promociones. 3 Seleccionar colores de la marca.
(& Mostrar procesos, testimonios y educacion sobre el producto. ) Analizar costes ¥ margenes.
(@ Evitar mostrar el producto. (2 Elegir misica para redes sociales.
(O Copiar contenido de otras marcas. O Comprar todos los ingredientes sin plan.
3.2 ;Cuil es el objetive principal de las fotagrafias profesionales? 4.2 gPor qué es impoartante analizar los costes y mérgenes?
O Ahorrar dinero.
@ Maejorar la visibilidad visual y transmitir los valores de la marea,
@ Publicar mis contenide.
) Venclersiompre. 4.3 ;Qué incluye la proyeccion de ventas?
3.3 Menciona dos canales de marketing que puedes utilizar para dar @ Solo cuinto quierc vender,
a conocer tu preducte CBD. ) Estimar ingresos, beneficios y crecimiento futuro, G
1 Q ) Publicar en redes sociales. 25
3 i 2N ) Comprar mas productos.
5. PREGUNTA DE REFLEXION FINAL
Escribe un breve parrafo (5-7 lineas) sobre lo que mis has aprendido en este médule y céme aplicaris ese conocimiento
@n tu proyecto,
iSIGUE ADELANTE!
PIGY PUNTUACION OBTENIDA: /120

Cada paso que das hoy te acerca mas al lanzamiento de tu preducto CBD.

Confia en tu aprendizaje, en tu proyecto y en tu impacto. FECHA:
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