PROYECTO FINAL Netu Sais

PON EN PRACTICA TODO LO AFRENDIDO Y LANZA TU PRODUCTO CBD CIENCIA « PRACTICA « BIENESTAR

LECCION 1

CREACION DE
PRODUCTO |

e Farmula final.

CLAVES DE TU
FORMULA FINAL

EFICACIA
Concentracién adecuada
de CBD y sinergia de
ingredientes.

SEGURIDAD
Ingrecientes de calidad,
dosis sequr. abilidad

F(‘)RMULA . dal producto.

Es el momento de desarrollar |a férmula

final de tu producte CBD, ajustande o Ingredionses -
Eatrocto ceb - K - 5"l EXPERIENCIA

Sabor, textura, aroma

concentraciones, ingredientes y formatos

para crear un producto seguro, efectivo
y presantacién alinsados

y alineacle eon tu marea.
CON U MaRch,

OBJETIVO
(Ef Desarrollar una férmula final

optimizada para tu producto CED,

- Ccr\f-af\‘cra,c'

10% cab
g VIABILIDAD
- Perfil sen-;or\n\

gakor suave, N Coste, produccion y
escalabilidad.
. Format® s #

lista para ser producida y Aceite gupingt

comercializada,

PROCESO PARA TU FORMULA FINAL

PRUEBAS Y
AJUSTES

VALIDA TU
FORMULA

> &

Verifica seguridad,

ESTABLECE LAS

2 g

Determina la dosis de

DEFINE TU
OBJETIVO

© 4

Qe problema resuelve?
Qué efecto buscas?

ELIGE TUS
INGREDIENTES

2
Realiza pruebas,
analiza estabilidad,

CBD (tipo de extracto), Documenta tu férmula,

aceites portadores, CBD y la proporcién cumplimiento legal ficha técnica y proceso

de cada ingrediente. sabor, textura para pasar a produccion.

y efectividad. Ajusta.

¢A quién va dirigido? ingredientes activos y consistencia.

y excipientes.

PLANTILLA DE FORMULA (EJEMPLO) - ACEITE SUBLINGUAL 10% CBD CONSIDERACIONES IMPORTANTES
CUMPLIMIENTO LEGAL

CANTIDAD (30 mi)
S‘E Asegirate de cumplir la normativa de tu pais

3009 sobre CBD y etiquetado.

INGREDIENTE FUNCION % (P/F)

Extracto CBD Full Spectrum Activo principal 10,00%
CALIDAD DE INGREDIENTES

Aceite portador &3'40% 2“"‘52 g9 Usa materias primas de grado alimentario

Aceite MCT (coco fraccionado)

. 2 4§ ificados.
Vitamina E (tocoferol) Antioxidante 0,50% 0,15g y cartificados
ESTABILIDAD

Evalua vida Gtil, conservacion y compatibilidad

de ingredientes.

Terpenos naturales (opcional) Sabor y efecto entourage 0,50% 015g

Extracte de romerc (opcional) Antioxidante natural 0,10% 003g
EXPERIEMCIA DEL CLIENTE
Cuida el sabeor, la textura, la dosificacion

Total 100,00% 30,00 g (= 30 ml)

y @l envase.
* Formula orientativa. Ajusta segun tu extracto, concentracion y normativa aplicable.
VIABILIDAD DEL NEGOCIO

Analiza costes, mirgenes y capacidad

CHECKLIST DE TU FORMULA FINAL de produccicn.

Defini el objetivo y publico de mi producto.
(=) Seleccioné ingredientes de calidad y seguros.

(%) Estableci la concentracién de CBD y demas ingredientes.

@ Realicé pruebas y ajustes necesarios.

(&) Verifiqué estabilidad, sabor y efectividad.

@ Cumplo con la normativa y etiquetado,
@ Documenté la formula y ficha téenica.
@ Defini el formate y presentacion.

() Planifiqué el proceso de produccién.

@ Estoy listo para lanzar mi producte.

Este es tu proyecto. Tu producto. Tu marca.

W

TIP PRO

Empieza con lotes pequefios, aprende, mejora
y escala. La perfeccion se aleanza iterande.

do
? iHAZLO REALIDAD Y DEJA TU HUELLA EN LA INDUSTRIA DEL CBD!




TOEY PROYECTO FINAL Natr S

PON EN PRACTICA TODQO LO APRENDIDO Y LANZA TU PRODUCTO CBD CIENCIA - PRACTICA - BIENESTAR

LECCION 2
UNA MARCA QUE

BRANDING o
CUM PLETU | NATURSAIS

_ ACEITE CBD
¢ Packaging. 4 10%

k A FULL SPECTRUM y Calidad, transparencia y
* |dentidad visual. : : férmulas efectivas.

y CONSCIENTE
El branding es la esencia visual y emocional NATURSAIS

de tu marca. Un buen disefio genera " ACEITE CED
confianza, te diferencia y conecta con tu 105
FULL SPECTRUM
cliente ideal. Aqui crearis el packaging : . wdll U Sl
y la identidad visual completa de tu - i NATURSAIS
producto CBD. ’ T R & CREMA HIDRATANTE Imagen cuidada que

CBD genera credib
O/b OBJETIVO
O Craar una marca coharente, alractiva

Somie
y profesional que transmita los valores
de tu negocio y haga destacar tu
producto @n o mercado.

ETIQUETA CAJA EXTERNA MATERIALES DETALLES

1 - PACKAGING Vidrio dmbar
(ENVASE Y PRESENTACION) @ A =57 TN
Yy
Lo

v
|
NATURSAIS NATURSAIS Cathn recdilads | :,,. '
ACETE cBD: ¥ biodegradable \f(‘ TNQ/

Comunica los valores de tu marca. ACEITE CBD - . '
10% Tintas ecolégicas /
FULL SPECTRUM ‘ - 15 %" deg"

l Acabade mate Gt ak

@ Protege el producto.

() Atrae y convierte en el punto de venta,

(& Mejora la experiencia del cliente.

30mlie

) k PREMmium ‘o 02 E;

2 IDENTIDAD VISUAL LOGOTIPO PALETA DE COLORES TIPOGRAFIAS APLICACIONES
(ESENCIA DE TU MARCA) @

& . #1E4D28 TiTULOS
) Refleja la personalidad y valores Montserrat Bold

de tu marca. NATURSAIS . HTBASTA AaBbCc123

BIENESTAR NATURAL
@ Te diferencia de la competencia.
/RSN i CUERPO

ik Lato Regular
¥ recordacion. \a EBAFIA
\"y, AaBbCe123

() Genera reconocimiento

3. VOZ DE MARCA (:) 4. VALORES DE MARCA @ 5. PROPUESTA DE VALOR

Cercana, clara y honesta. on Ofrecemaos productos CBD naturales,
Educativa y professional. @ @ i :V% @ @ seguros y efectives que mejoran el bienestar
Inspiradora y motivadora. de las personas, elaborados con ingredientes

Ertorndaien ol Blarictas MATURALIGAD CALIDAD COMFLANZA LOSTENIBILIDAD BIENESTAR de alta calidad y con respoto por el medio

ambiente.
y la naturaleza.

CHECKLIST DE TU BRANDING

. @ Darfini los valores y esoncia de mi marca. @ Disefd ¢l packaging de mi producto. @ Azegurd coherencia visual en todos los elementos.
o — :
& Disehé mi logotipo y versién secundaria. & Defini materiales y acabados. @) Probé coma se ve mi morea on diferentes formates.
(&) Elegi mi paleta do colares y tipagrafias. &) Redacté los textes del envase (&) Estoy listo para lanzas mi marea eon confianza

'{:? TIP PRC  La consistencia visual construye reconocimiento. Mantén siempre la misma esencia en todos tus canales y puntos de contato. %;




Natur Sais

CIENCIA « PRACTICA - BIENESTAR

PROYECTO FINAL

PON EN PRACTICA TODO LO APRENDIDO Y LANZA TU PRODUCTO CBD

LECCION 3

PRESENTACION
PROFESIONAL

¢ Fotografias.

¢ Marketing.

Una presentacién profesional hace que tu

reducto destaque, genere confianza y conecte
P : que, g y y Y MNATURSAIS
emocionalmente con tu cliente ideal. Las buenas CHEMA HIDRATANTE
fotos y una estrategia de marketing efectiva C8D

convierten tu marca en la opcion preferida.

®

OBJETIVO

Aprender a presentar tu producte CBD
de forma profesional y promecionarko
i Maners esratégich pars atraed,
conectar y convertir,

1. FOTOGRAFIAS PROFESIONALES

Las imiagenes comunican la calidad, los valores y la esencia de tu marca.

» B %

ILUMINACION ENFOQUE ¥ DETALLES QUE
COMPOSICION IMPORTAN

Enfoca ol producto
con claridad
Usa la regla de los
tercios y espacios
Empios.

TIPS RAPIDOS PARA FOTOS IMPACTANTES

Limpia bien el producto y el entormne.
50 g
L]
o

FE

CONSISTENCIA VISUAL

Usa tripede o superficie estable.
FONDOS Y Edita con herramientas simples (Lr, Snapseed, Canva).

COLORES Mantén la paleta de colores de tu marca.

Mantén un estilo
coherente on todas
tus fotos para
fortalecer tu marea.

Q,

Datalles y toxturas

Fondos neutros o Muéstra texturas,
eliquatas, gotas,
cremas, ingrediontes

y calidad.

Luz natural siempre
U S0 p-q-siblv.
Evita sombras duras
¥ luces artificiales
intensas,

naturales quo Muestra benaficios, no solo ol producto.

rofuercen tu
identidad visual,
EJEMPLO DE SET FOTOGRAFICO CASERO

R

Luz natural cerca de una ventana,

TIFOS DE FOTOS QUE NECESITAS

$ d

Ingrediontes Lifestyle
naturales (bienestar)

i

=

2]

Producto &n uso

Fondo dare (camulina, Eno, madera clara).

il

Pack complato

Elementos naturales (hojas, predras, flores).

Producto indvdual Tripade o soporte para el mdvil.

@
@
@
@
@
@
@
@
@
@

Reflejador casero (cartulina blanca).

2. MARKETING QUE VENDE Una buena estrategia comunica, Conecta y convierte,
CREA CONTENIDO

CONOCE A TU

DEFINE TU MENSAJE
CLAVE

$Oué prablema redushe
tu producto?

O
D

CLIENTE IDEAL

Entiendé sus necedidades,

doseos, PreocuUpationes

&;‘9 DE VALOR

Educa, inapira y entretén.
Publica contenido atil

o) USAPRUEBA SOCIAL

Mugstra resedias, opinicnes
de clientes y resultados

LLAMADOS A LA ACCION CANALIZA Y

CLAROS

Indica siempre qué debe
hacer el cliente: comprar,

sobre CAD, bienostar
y estilo de vida.

£Cudl es tu propuesta
Gnica de valor?

y dénde pasa su tiempo
enlinde.

reales para generar
confianza.

registrarse, escribirte,
seguir tu perfil, etc.

CANALES RECOMENDADOS

Email Marketing
(fidelizacion y vertas)

Tienda Onling
(comversion)

‘WhatsApp Business
(atencidn y wentig)

Instagram y TikTok
(atraccién y comunidad)

@< (L)

o EJEMPLO DE PUBLICACION
H CHECKLIST DE PRESENTACION PROFESIONAL

'E_fz

& natursais.cbd

=

Bienestar natural, equilibrio real.
Mupstro Acaite CED 10% Full Spectrum
te ayuda a reducir ol estris, majorar

ol descanso y recuperar tu equilibrio

de forma natural

Tengo fotos de alta calidad de mi producte.

Mi identidad visual es coherente en todos los canales.
Comunico claramente los beneficios de mi producto.
Mis publicaciones aportan valer a mi audiencia,

Use llamados a la accidn en cada publicacion, W Ingrediontes naturales

1 ) 5 o Sin THC
Muestro prueba social y testimonios. o Al calidad y seguridad

Tengo una estrategia de marketing activa y medible. Tu bienestar, nusstra mision. @

Ver producto

Qv

PEEEOO OO M

Reviso y optimizo mis resultades constantemente.

94

Tu producto es mas que un frasco, es una experiencia. Cuidalo, preséntalo y compartelo con el mundo.

{ESTAS LISTO PARA HACER CRECER TU MARCA CBD!

@

AUTOMATIZA
Usa embudos, email
marketing y automatizacion
|para atraer, nutrir y
ComeTi

Telegram
(comunidad y fidelizacién)

{}3 RECUERDA

Las buenas fotos atraen,
paro una estrategia
intaligente convierte.

PRESENTA CON
PROFESIOMALISMO,

COMUNICA CON VALOR

¥ VENDE CON PEGPOSITO%}




MUDULU PRUYECTU FINAL Natu‘rﬂSais

PON EN PRACTICA TODO LO APRENDIDO Y LANZA TU PRODUCTO CBD CIENCIA - PRACTICA - BIEMESTAR

LECCION 4 : PRINCIPIOS DE UN PLAN DE NEGOCIO

,\/' CONOCE TUS NUMEROS
Toma decisiones basadas en datos reales.

NATURSAIS

N E G U c I 0 ACE COSTES BAJO CONTROL
ITE CBD 3
Caleuls, snalizs v aplimiza.
10% uld, & ¥ e
- FULL SPECTRUM
. COS‘tE‘S. MARGENES SALUDABLES
M3 Asegura rentabilidad y reinversién
¢ Margenes.
VALOR PARA EL CLIENTE

: . Orrece calidad, transparencia y confianza.
Un buen plan de negocio te permite conocer ; PESHIE S con

la viabilidad de tu proyecto, tomar mejores
CRECIMIENTO SOSTENIBLE

decisiones y asegurar la rentabilidad
Escala tu negocio paso a paso.

de tu marca CBD.

OBJETIVO
O Caleular todos los costes de tu producto
y definir mirgenes de beneficio sostenibles

para construir un negocio rentable y escalable.

2. PRECIO DE VENTA Y MARGENES
Ejernplo: Aceite CBD 10% Full Spectrum (30 mi)

COSTETOTAL  PRECIO DEVENTA  BENEFICIO BRUTO  MARGEN BRUTO MULTIPLO
1. ESTRUCTURA DE COSTES PORUNIDAD  (RECOMENDADGC) POR UNIDAD SOBRE VENTA SOBRE COSTE
Ejemplo: Aceite CBD 10% Full Spectrum (30 mi)

- 6,95 € 2990 € 2295€ 76,7% % 4,30
COSTES VARIABLES (por unidad)

Extracto CBD 240¢€ 18,5% DISTRIBUCION DEL PRECIO DE VENTA (29,90 €) CLAVES PARA MARGENES
Aceite portader (MCT) 045€ 315% SALUDABLES

Emwvase (frasco + gotero) 0,55 € 4,2% J @ Coste producto 695 €023, 2%)
Etiquets 018 ¢ 1,4%

Packaging (caja) 0,32¢ 25%

Otros ingredientos / aditivos 0,10€ 0,8%

TOTAL COSTES VARIABLES 4,00 € 30,9%

Calcula tedos tus costes reales,

® Madketing y ventss  6.90€ [Z11%) Aplica un margan acorde a tu valos

¥ marcado

para crocer.

@ Beneficio nato 1260 € (42.7%)

COSTES FLIOS (por unidad)® Optimiza sin compromater
la caliclad.
Marketing y publicidad 1.20€ s —

Sueldos /' gestidn 0,90 €
Alquiler f servicios 0,40 €

® Gastos operatives 345 € (11,5%) @ Reimvigrte parte del beneficie

3. PROYECCION DE VENTAS Y BENEFICIOS

H iantas / sof 0,25 € 3 ky:
GrTamientas /' soltwang Ejempla: Primer afio de actividad

Otros gastos genarales 0,20 €
TOTAL COSTES FLIOS 2,95¢€ ESCENARIO CONSERVADOR REALISTA OPTIMISTA

Unidades vendidas / mes 100 300 &S00
Precio de venta (PVP) 29090€ 2990 € 2090€
Ingresos mansuales 299 € B9T0E 17940 €
Coste total / unidad 8,95€ &95€ £95€
4. PUNTO DE EQUILIBRIO Baneficio bruto / unidad 295¢€ 2295¢ 2295¢€
Ejemplo: Cestes fijos mensuales totales: 2.950 € m
Beneficio bruto mensual 2295 € 6885 € 13770 €
FORMULA CALCULD INTERPRETACION Beneficio brute anual 27.540 € 82.620 € 165.240 €
Punto de squllibin funsdades) = 2950 € Mot vinder 129 unicdaded
ol mas para oubie toclos tas

e Em!“:'JM 'm““-ﬂ_? y 2295 € coates y empédan & oblener
Benofuio brito por unidad = 129 unidadaes banwhicos.

COSTE TOTAL POR UNIDAD 6,95 €

* Costes fpos prorraleados por wided segan volusmen do vontas estmads.

.z - i Estas proyecciones pueden variar segin tu nicho, canal de venta,
estrategia de marketing y estructura de costes,

5. BENEFICIO NETO Y REINVERSION &. CHECKLIST FINANCIERO

BENEFICIO NETO LEN QUE REINVERTIR? OBJETIVOD @ He caleulado todos los costes variables. He estimade mi punto de equilibe.
obre venia)
(5 Publicidad y 106 e aited 9 He promateade correciamente Tlmgo Proyrociones e ventas realistas
42,2% @) Desanclo do nuevas productos mis costes Fjos He planificado la reinversion del beneficio.

o @ Msjors do pack — Hacer crecer fu marca Conozco mi coste total por unidad.

prwcie e venta = e Foams sostendole,
#0 comderbe en benefici dutomatizacidn y hemamientas -

rerialle y Con impacio

Pits aprolimads £ @ Formacian y dquipo posithe. Mi margen bruto o5 saludable (> 60%), Tomao decisienes basadas en datos.

Rovito y ajusto mis namaros.

He definide un precio de venta rentable. mensualmente.

RECUERDA
Tu products puede transformar vidas, y tu negocio

TIP PRO  Revisa tus nimaeros cada mes, analiza tus resultados y mejora continuamente. Q
puede darte libertad, impacto y bienestar.

Un negocio rentable no es cuestidn de suerte, es cuestion de estrategia.

PLANIFICA. CALCULA. ACTUA. CRECE.
NEGOCIO CBD PUEDE SER TU MEJOR PROYECTO DE VIDA!




MODULO

LANZAMIENTO

¢ Redes sociales.

¢ Primeras ventas.

El lanzamiento es el momento de dar a conocer
tu producto, conectar con tu audiencia y
convertir el interés en ventas. Con una buena
estrategia en redes y una experiencia de compra
cuidada, tus primeras ventas llegarin.

@

1. PLAN DE LANZAMIENTO EN 5 PASOS

OBJETIVO

Lanzar tu producte CBD al mercado,
atraer a tu plblico ideal y consegusr
tus primaeras ventas de forma
sostenible y ascalable.

PRE-LANZAMIENTO
(TEASER)

FII— Cran expoctacdn

Muestra of = detris de chmares”

OFICIAL

e
@
@

Camparte los benaficios.

Croa una lists de interesados.
lanzamiento,

ESTRATEGIA EN REDES SOCIALES

Ekge s plataformas y comunica con intencion.

d

INSTAGRAM TIKTOK

f

FACEBOOK
Vvl y wemcscicsnal
Storier dharian
Resls echurstrrea
Estética cobmrenae

Conteride oorto y
et

Conatnape comuradsd
Pubicanione: de wlor
* Edhaca, irapira Ginupen  eventon
¥ meamidrs rewitadon

Tarhernas ¥ P04

LANZAMIENTO

— Anuncia tu producto.

Explica paca quith a3

Activa promociones de

ALnan 08, S Teentacin.

PROYECTO FINAL

PON EN PRACTICA TODO LO APRENDIDO Y LANZA TU PRODUCTQ CBD

NATURSAIS

ACEITE CBD
10%
FULL SPECTRUM S

Wemie

IMPULSA Y
POSICIONA

Publica contenido de valor
& Aparece en comunidades

¥ qrupos afines.

P

PINTEREST

FOUTUBE

Contenido aducstive
s profunda.
Reiofian y beatimons.

v iy Begreant gt .
Ikt i N
Toilend & b weeh

taprocka rfine * Tidoriakes y guisn

TIPCS DE CONTENIDO QUE FUNCIONAN

Educatieo
{bereficios, dosis, uscl

2

Tetmornos Detras de chmaras

ket resbes) fproceso, valores)

&~

CHECKLIST DE LANZAMIENTO

He defirida mi piblico obpetivo

He preparado mi mensaje de lanzamiento.

Tongo mis perfiles de redes optimizados.

He creado contenido privio al Lanzamiento.
Tengo mi tienda online lista y probada,

He configurade métodes de pago y onvios.

He preparado mi campadfia de lanzamiento,

He creado ofertas do lanramsento,

He planifcado mi calendario de publicacsones

He preparado respuestas a objeciones frecuontes.

EREEROREAO®

Extoy Estofa para atonder y sorprender a mis chontos.
1

AL
1)

e

TIP PRO

Empéeza con accidn, ajusta ripido y no
busques la perfeccidn. La constancia

y &l valor que aportas marcarin la diferencia.

Tips y conaejos

Premociones.
fodertss, packs)

[ nae st

5. METRICAS QUE DEBES MEDIR

MEE QO

o) LANZA TU PRODUCTO CON PROPOSITO.
CONECTA, AYUDA Y CRECE.
iTUS PRIMERAS VENTAS SON SOLO EL COMIENZO!

Alcance o improsiones
(wizibilidad)
Interaccion

(me gusta, comoentarios, compartides)

Clics en ol enlace

{erafico o tanda)

Tasa de conversibn

(wisitas que compran)

Ventas y facturacién
(resultados)

Costo por adguisicion (CPA]
(inegrsion [ ventas)

— ﬁ Publics testimaonions

bt primetod Chen b,

&) Colabora con microinflusncers

Y/
Natur Sais

CIENCIA « PRACTICA » BIENESTAR

CLAVES DE UN
LANZAMIENTO EXITOSO

W

NATURSAIS PREPARA

Planific: a detalle y
ACEITE CBD
10%

UL ShicTIY

comunica con claridad.

CONECTA
Habla el idioma de tu comunidad

y aporta valor.

CONVIERTE
Facilita la compra y genera

fianza.

MIDE Y MEJORA
Analiza resultados y optimiza

continuamente,

CONVIERTE EN
VENTAS

FIDELIZA Y
CRECE

Ofroce una experiencia de
compea Tkl y segurs.

_}

@ Rewponde dudss rapidamante.

@ Pachir Opirucin y fisdafas.

©  Ofrece contenido exchivo,

@ Crea programas de fidelizacion.

@

@ Ofreco mitodos de page

variados Lanza nuevos productos,

PRIMERAS VENTAS: PASOS CLAVE

Crea una tienda online profesional y facil de usar,

Ten descripciones claras, honestas y atractivas.

Incluye imégenes do alta calidad

Ofrace anvios rapides y seguros

Genara confianza con paliticas claras (envio, devolucionas, privacidad).
Responde rapido y con amabilidad.

Pide apiniones y testimonios después de cada compra.

OO E W

Ofrece un descuento o regalo para primeras compras.
IDEAS PARA CONSEGUIR TUS PRIMERAS VENTAS

A i .
Descuento dée Pack de biemveruds Gt

15%) iproducto + regalo) primavas 48-72h Garantia de satisfaccin
{confianza total)

Lanzamiento (o]

6. HERRAMIENTAS RECOMENDADAS

.i':‘-, RECUERDA,

GESTION DE REDES TIERDWA, OMUINE

& Shapaty
* WiosCommedto

El lanzamionto es ol inicio
* Meda Business Seite

©

de una rolacidn a largo plazo.
Enfécate en aportar valor,
crear confianza y mejorar

eada dia.

» Latar | Matrsoocd
* Carrva (dinfn) » Tndsnule
ANALISIS

= Google Anslytics
il

Tu misién no o3 vender
= Miota Pinel wna voz, o5 transformar
vidas y construs

A
= tica wna marcs que perdure. s l[:)

o=

AFIRMACION

Mi producte aporta blonestar,
Cenfio on mi proyecto y estoy
listov's para impactar posithvaments,

O
o




YTGER PROYECTO FINAL Natuy i

PON EN PRACTICA TODO LO APRENDIDO Y LANZA TU PRODUCTO CBD CIENCIA - PRACTICA - BIENESTAR

LECCION 6
TU CERTIFICACION,

TU FUTURO

CERTIFICACION ' W |

FI NAL -l NaturSals | TUS CONOCIMIENTOS
ACADEMIA CBO Demuestra tu formacion

7 CERTIFICJ\DO DE FINALIZACIGN profesional en el sector CBD.
e Evaluacion. . Soolorga a ' IMPULSA TU MARCA

% Certiﬁcado. ? . Genera confianza en clientes,
[, - §77 ‘?“0 colaboradores e inversores.

| fooch 1
Has completade tedo el recorride formative | por haber completado con &xito ¢ ABRE NUEVAS
| a tu Marca de CBD

+ Bienestar OFORTUNIDADES

= e e b - Practica
tus conocimientos, recibir tu certificacién J Conocimignto * - Accede a un mercade e

con éxito. Ahora es momento de demostrar Curso: Cre

y dar el siguiente pase en tu camino \ . P i ] -‘iA‘runs.ﬁJS.; crecimiento con bases salidas.
emprendeder en el munde del CBD. ' —  Acene cag
\ ; 0%
s CRECE CON PROPOSITO

W emin

E/f} OBJETIVO i\ ] Forma parte de una comunidad
@ Evaluar tu aprendizaje de forma b 7 consciente y comprometida.

integral y eertificar que tienes las
COMPETEncias Necesarias para lanzar
¥ gl,:;lionm W propio proyecto CBD
de manera prefesional y responsable.

1. EVALUACION FINAL 2. SISTEMA DE CALIFICACION

La evaluacidn final combina distintos tipos de prueba para comprobar tu aprendizape de forma integral. T rendimients se evaluard segin la siguiente escala.

[ PUNTUACION CALIFICACION DESCRIPCION
IEJ D EXCELENTE Dorminia sobresalente de los

: 0% - 100% eontemidos y aplicazién practica
EXAMEN TEGRICO CASD PRACTICO PROYECTO FINAL PARTICIPACION L 8 & 8 & 1

excopeional,
Preguntas tipo test Desarrollo de fu proyecto Presentacidn profesional Inferaccion en actividades,
sobre los contenidos CBD: producto, marca, e tu manca y estrategia foros y tareas a bo large 809 - 899%
de todos los mddulos plan y lanzarmaprite, de negocio. del curso.

MUY BUENO Muy buoen nivel de comprensién
L8 & & & y aphicacisn

BUENO Buen nivel de comprension
40% 40% 10% 10% 70% - 79%

= u % kO y aplicacién

NO APTO Mecesita reforzar los contenidos

Menos de 70%
o uw y volver a presentar la evaluacion

ﬂ? Para obtenar tu certificacion debes alcanzar al menos un 70% de la puntuacian total,

La evaluacion ¢35 tu oportunidad para demostrar todo lo que has aprendide
y dar ol salte con seguridad a tu proyecto.

3. ;COMO OBTENER TU CERTIFICADO?

Sigue estos pasos para completar tu certificacion.

TU CERTIFICADO INCLUYE
Natur Sais

o Completa todas las lecciones y actividades PR
Asagirato do finalizar ol 100% dol contenide del curs T pombre: apaiidos: CERTIFICADO DE FINALIZACION
Mombre del curso. Seomepe s

- li [F ! ian final ]
9 -__-.@I Realiza y aprueba la evaluacién final Fecha de finalizacidn. ’Z;‘WM 7??’“&

Alcanza al menos un 70% de la puntuacidn total

Firma de la direccion académica, par habar corvpitado qon dabo ol
- Curse: Cres tu Marca de CBD
o [: b Entrega tu proyecto final Cédiga de verificacién Gnbco. Canaimisats = Prictis = Bansatar

i Presenta tu marca, producto y plan di negocio. -
Certificado digital an alta oy /_.";4_,,,.5,,,

o E Rucibe w cortificado resolucién (POF). &) [LeSE—
Te lo enviaremes por email en formato digital |5,

o iCompirtelo y sigue creciendo!
Usale para impulsar tu marea y abrir nuevas puerias,

Has completado con éxito el curso y estas listo/a para transformar tu idea en una marca CBD real, profesinnal y responsable.

I?l iFELICITACIONES!

Sigue aprendiende, sigue creande y deja tu huella en el munde del bienestar.

= o
ﬁg&% NO ESTAS SOLO/A Unete a nuestra comunidad de alurmines y sigue erecie o & otros empréndedones CBD. @] (f, cr' n NEI'ELIT SaIS

ACADEMLA CBD




